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Analyse Buchungssätze für [tse:nit] 
- Umsatz, Kosten, Deckungsbeitrag, Zeitbedarf pro Buchungssatz 

- nach Mandanten und Mitarbeitern 
 

Ihr Anliegen 

Sie möchten die in Ihrer Kanzlei erstellten Buchungssätze auswerten. Die Gesamt-Anzahl der Bu-

chungssätze kann problemlos mit der entsprechenden Datenbank-Sicht ausgewertet werden. Sie 

möchten aber mehr wissen: 

 was kostet ein Buchungssatz für einen bestimmten Mandanten die Kanzlei? 

 wie viel Zeit benötigt ein Mitarbeiter durchschnittlich für einen Buchungssatz? 

 wie ist die Entwicklung von Anzahl, Ertrag, Kosten, Zeitbedarf pro Buchungssatz über die Jahre 

bei einem Mandanten oder bei einem Mitarbeiter? 

 

 

Ihr Nutzen 

Das sind genau die Fragen, die das vorliegende Programm beantwortet. Die Buchungssätze wer-

den nach Mandanten und nach Mitarbeitern gesondert ausgewertet. In jeder Auswertung finden 

Sie für jedes Buchungs-Jahr die Anzahl der Buchungssätze sowie Umsatz, Kosten, Deckungsbeitrag 

und Zeitbedarf  insgesamt und pro Buchungssatz. 

 

Für jeden einzelnen Mandanten kann die Auswertung auf monatlicher Basis durchgeführt werden. 

 

 

Voraussetzungen 

Voraussetzung ist der Einsatz von Microsoft Excel für Windows ab der Version Office 2003 bis ein-

schließlich Office 2010. Office für Mac und OpenOffice werden nicht unterstützt.  

 

Ihre Investition 

Analyse Buchungssätze für [tse:nit] und CS-plus 180.00  €  

Lizenz für jeden weiteren Standort +50 %  

Programm-Pflege-Pauschale pro Jahr für Hotline und Updates 15 % Lizenzpreis 
 

- Alle Preise verstehen sich zuzüglich gesetzlicher Mehrwertsteuer - 

 



 

 

Sie haben Bedürfnisse, Wünsche, Vorschläge, Ideen, Anregungen für Listen und Auswertungen, die Sie aus Zeitmangel 

oder mit Ihrem System nicht realisieren können? Rufen Sie mich einfach an oder schreiben Sie mir, für Ihre Wünsche und 

Vorstellungen habe ich immer "ein offenes Ohr". 

Beispiel 

 

Auswertung für Mandanten: 

 
 

Auswertung für Mitarbeiter:  
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